
Gestora de equipos con más 15 de años de experiencia
desarrollando nuevos sistemas, he aumentado la
eficiencia en un 20%. Me he reinventado sin perder mi
esencia, disfruto adquiriendo nuevos conocimientos.




EXPERIENCIA

EDUCACIÓN

Licenciada en derecho

(UDELAR - Uruguay)

APTITUDES

HABILIDADES

CERTIFICADOS

Gerente de Hostelería
2004/2012-Albacete

Amec-Supervisora de ventas
2013/2017-Montevideo

AEGON-ING 
2017/2019-Alicante

Redactor Creativo

12/2021-actualidad-Alicante

Word
Power Point

Resolución de conflictos

Creatividad 

Excell

CRM

Organización 

Negociación 

Carnet de conducir

Vehiculo propio

Crear elaboración de contenidos.
Planificar objetivos y compromiso en la entrega
puntual de trabajos.

Crear campaña publicitaria que aumentó un 25%
ventas en un año.
Capacidad de gestión, cooperación y pensamiento
estratégico.

Supervisar equipo de trabajo, control financiero (pago

a empleados y proveedores, liquidación de sueldos),

gestionar documentación del restaurante (permisos,

facturas e inspecciones) y aumentar clientes con

nuevos productos/servicios.

Ejecutar estrategias de venta
Identificar oportunidades de crecimiento y expansión,
enlace entre dirección y equipo de ventas para cierre
de convenios con empresas.
Aumentar la base instalada de clientes
Gestionar grupo de trabajo , evaluar y potenciar.
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MÓNICA GARCÍA CABRAL

Curso de marketing de contenidos


Certificación en servicio al cliente


Técnicas de ventas

Ofimatica

garciacabral@gmx.es Alicante


