
FRANCISCO JAVIER
CASTELLS ORTELLS

Director equipo comercial
Dirección de unidades de negocio

CONTACTO

fcomarllss6970@gmail.com

EXPERIENCIA

Director de superficies comerciales de retail en diferentes campos
Consum coop. (Roquetas de Mar, Almería)  | 2014 -2020
Carrefour Market (Ciudad Real)  | 2012 -2014
Gm Cash (Huercal de Almería, Almería)  | 2010 -2012
Bricoking (El Ejido, Almería)  | 2009 -2010

Director de Supermercado, Cash and carry para profesionales de la hostelería y mediana
superficie especializada, con máxima responsabilidad sobre su cuenta de explotación,
Participación en la elaboración de presupuestos y objetivos del centro mantenimiento y
gestión de centro asignado y dirección y liderazgo del equipo humano a cargo,
participando en su selección, formación, evaluación de desempeño  y desarrollo
profesional
Volumen negocio aprox. anual.- 12 Millones €/año
Equipo a cargo.- Entre 35/45 efectivos.

SOBRE MI

Director de diferentes unidades comerciales, con sólida formación profesional y académica,
éxito en la gestión de grandes cuentas de explotación, su análisis y en el funcionamiento de
unidades de negocio, liderando equipos de personas de más de 40 miembros, con clara
orientación al logro, vocación por el cliente y contrastada capacidad de negociación

COMPETENCIAS

- Planificación de estrategias comerciales 
- Trabajo por objetivos y KPI´s
- Liderazgo de grupos de trabajo
- Gestión de equipos comerciales.
- Capacidad de aprendizaje y adaptación.
- Prospección de cartera de clientes,
- Elaboración de planes comerciales y
seguimiento.

- Realización de gestiones con la
administración.
- Superación de auditorias de calidad
tanto externas como internas.
- Colaboración en elaboración de
presupuestos y objetivos anuales.
- 

FCO

FORMACIÓN.

LICENCIADO EN DERECHO
1994. U.N.E.D. (Madrid)

OTRAS FORMACIONES

Curso formador de
formadores (1996).
Diferentes formaciones
producto-oficio recibida en
las empresas trabajadas.

HABILIDADES
INFORMÁTICAS

Correo electrónico
Paquetes office Procesador
texto, hoja de calculo,
presentaciones, ...).
Paquetes Work space
(videollamadas, reuniones,
gestión de calendarios, ...).

IDIOMAS

Español.- Nativo.
Ingles.- Intermedio..
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REDES
SOCIALES

Jefe de área de autoservicios.
Newlar  (diversas localizaciones, sede central Almería) | 2007 - 2009

Jefe del nueva área de autoservicios de la empresa, encargado de su diseño,
montaje, apertura y desarrollo (señalética, aperturas de centros, plan promocional,
Implantaciones, ...).
Volumen de negocio aprox. 8 millones €/año
Equipo a cargo.- 7 efectivos directos. Responsabilidad transversal

Jefe de sección 
Alcampo (Almería) | Octubre de 1997 - Octubre de 2007

Jefe de sección en hipermercado, con máxima responsabilidad sobre su cuenta de
explotación, mantenimiento y gestión de centro asignado y dirección y liderazgo del
equipo humano a cargo, participando en su selección, formación y desarrollo
profesional
Volumen negocio aprox. anual.- 14 Millones €/año
Equipo a cargo.- Entre 10/28 efectivos.

DOCENTE CURSOS DE FORMACION PROFESIONAL OCUPACIONAL
Forja XXI (Almería) | 1997 - 1997

Elaboración e impartición de distintos módulos formativos en cursos de FPO

ABOGADO
(Almería) | 1994 - Octubre de 1997

Ejercicio profesional de la abogacía con adscripción al turno de oficio en sus distintas
ramas del Ilmo. Colegio de Abogados de Almería con núm. col. 1799.
Volumen facturación aprox. anual 21.000 €.
Autónomo.

CARNETS Y
LICENCIAS

Carnet de conducir B
Licencia de submarinismo
con botella FEDAS 2
estrellas.
Carnet de manipulador de
alimentos (renovado en
2018).

OTROS DATOS DE
ÍNTERES.

Vehículo propio.
Disponibilidad geográfica en
virtud del puesto ofertado.
Disponibilidad horaria total.


